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Het Anker is een familiebedrijf dat buiten het gamma aan Gouden Carolus bieren en whisky’s, ook
diverse publieke activiteiten heeft uitgebouwd zoals een hotel, eetgelegenheden & evenementen. Als
kers op de taart is er twee jaar geleden ook een microbrouwerij, -stokerij en -limonaderij bijgekomen,
gesitueerd in een voormalig kerkgebouw. Bij Het Anker is er letterlijk altijd leven in de brouwerij!
Vandaag zijn we op zoek naar een nieuwe collega

Key Account Manager Retall (reeiance)

- De commerciéle verantwoordelijkheid wat betreft de verkoop van onze bieren en whisky’s voor
de grote retailspelers op de Belgische, Nederlandse en Franse markt. Je rapporteert aan de
Head of Sales en werkt nauw samen met de country managers van Nederland en Frankrijk.

- Een gouden opportuniteit voor een commercieel strateeg. Door een continue analyse van de
verkoopcijfers alsook de marktevoluties in retail maak je verkoop- en actieplannen op. De
contacten en jaargesprekken met de aankopers in Belgié doe je zelf, voor Nederland en
Frankrijk teken voornamelijk jij de lijnen uit en sta de country managers voor Nederland en
Frankrijk bij met raad en daad.

- Een speelparadijs om je commerciéle resultaatgerichtheid op bot te vieren. De lat in verkoop
hoger leggen en onze portefeuille van merken uitbreiden bij onze klanten zijn dé doelen die
VOOr jou primeren.

- Een helpende hand om je ideeén ten uitvoering te brengen. Je stuurt een merchandiser aan die
winkelpunten bezoekt. Eveneens bepaal je doelstellingen voor de sales-ploeg wat betreft off-
trade.

- Commercieel & strategisch inzicht: uitmuntende competenties & ervaring op dit vlak zijn een
absolute must.

- Administratieve talenten en vaardigheden: CRM beheer, verzoeken en documenten van de
klanten, opvolging promo-planningen, forecasts, budgetbeheer etc zijn maar een kleine greep
uit het scala aan admininstratie en opvolging dat bij deze functie komen kijken.

- Uitmuntende kennis Nederlands & Frans: Tweetaligheid is écht een must. Engels dient ook
gekend te zijn.

- Meerdere projecten & klanten tegelijk opvolgen en cooérdineren: stressbestendigheid is niet
optioneel!
- Samenwerken: alleen ga je snel, samen kom je ver!

- Ervaringin de biersector, off-trade
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Het Anker is een familiebedrijf. Dit betekent dat we elkaar bij de voornaam kennen. Althans de meeste
van ons, want het beginnen er veel te worden. We zijn ondertussen met meer dan 100 medewerkers,
die elke dag het beste van zichzelf geven. Laagdrempeligheid en inspraak is wat we prefereren. Samen
elke dag mooie producten maken & bezorgen is wat we doen!

Stuur je cv en motivatiebrief door naar vacatures@hetanker.be. Kom naar hier om ons te ontmoeten, x
3 (want je teamleden, leidinggevende en HR moeten uiteraard allemaal onder de indruk zijn!). Al het
voorgaande afgevinkt? Welkom bij de club!
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